
売るのが苦手…
この商品なら
紹介したい！

売って欲しい人 売るのが得意な人

商品を売って欲しい人 商品を売りたい人 成果計測でつなぐと

誰でも、簡単に、無料で
Web販売代理店制度を導入できるWebサービスです。

無料！！※フリーミアム

①Dairin に登録
②計測タグをホームページ
に設置

③紹介用リンクの URL が
発行される

④SNS や YouTube、ブログ
で紹介してもらう

⑤商品が URL 経由で売れる
⑥Dairin を経由して報酬が
支払われる

の流れ

Dairin を導入すると、成果報酬で商品の販売を代理店に委託することができます。
売上があがるまで利用料は一切かからないので、リスクなく、はじめられます。



基本的なサービスを無料（月額固定費用ゼロ）で提供しています

FREE LIGHT BASIC

0
円 / 月（税込）

5,500
円 / 月（税込）

11,000
円 / 月（税込）

報酬 × 10%報酬 × 10%報酬 ×12％ → 10%
（期間限定）

フリー

ミアム
！！

売りたい商品を Dairin に登録し、報酬を設定、代理店と提携します。売れたときに代理店報酬
( 管理画面から任意で設定できます）とプランに応じた Dairin の利用料をお支払いいただきます。

継 続 報 酬も管 理 画 面から設
定できます

マーケティング
チームで完結

導入リスクが
ゼロ

継続報酬が
設定可能

柔軟な
報酬設定

農作物の生産者アーティストオンラインレッスン 宿のオーナー

商品を売って欲しい人

いいモノを作るのが好き、でも売るのは苦手
商品に込めた思いがあればあるほど、伝えたいことがたくさんあって、うまく

伝えるのは難しく、料金や機能の比較では良さを伝えきれません。

発信の得意なファンに紹介を任せるチャンスを作ってみませんか？

広告主

社外にもマーケチームを、SaaS や B 向け商材
計測タグを設置するだけで、Web 販売代理店制度を導入できます。

Dairin 導入に際は開発の必要がないので、

社内のマーケティング部だけで完結できます。

無 料アカウント作 成を経て、
有 料 化したときに 報 酬 を 発
生させることができます

初 回 購 入 時 だ け で は なく、
継 続 報 酬 を 設 定 することで
質の高い紹介が生まれます

成 果 が でるまで 一 切 費 用 が
かかりません



広告主

<- - -></- - ->

購入購入

� Dairin に商品を登録

� Dairin から計測タグを取得

� 計測タグを販売サイトに設置

�

�

� Dairin に代理店登録

� 広告主と Dairin を通じて提携

� Dairin から紹介用 URL を取得

� SNS やブログで商品を紹介

代理店

�

� �

�

�
代理店報酬

�

¥�,���-

¥�,���-

�

� 紹介用 URL 経由で購入

購入者

商品を売って欲しい人

商品を売りたい人

アフィリエイター、ブログやサイトで紹介
アフィリエイト報酬が多い商材は、過当競争になりやすく、Google のアルゴリズム

変更の影響を受けやすいです。Dairin を活用すると、競争の少ない領域で発信で

きるので、商品の良さを伝えることに集中できます。コンバージョン時の報酬だけ

ではなく、継続報酬にも対応しているので、紹介する案件選びの幅が広がります。

代理店
YouTube/Instagram/Twitter など SNS で紹介
チャンネルの購読者やアカウントのフォロワーに紹介したいと思っている商品

やサービスはありませんか？ Dairin を使って、販売元に提携を提案すると、

独自の案件を作り出すことができます。

みんなと違う
モノを売りたい

売りたいモノが
見つからない

好きなモノを
売りたい

売りたいモノを
扱えない

売りたいモノを
売れる

SEO の
悩みから解放

コンテンツを
コピーされない

売上が急に
下がらない

商品を売りたい人

Dairin の仕組み



公式サイトに、動画やイラストの解説もございます。
ご質問・お問い合わせは以下にご連絡ください。

https://dair.in/公式サイト

公式サイトで実際の Dairin 活用例がわかる
WEB 漫画を公開中！

自社の商品・サービスが登 録できるか相 談したい
計 測タグの設置をサポートして欲しい（画面共 有）
代理店の見つけ方が知りたい
とりあえず話しを聞いてみたい初期導入まるごとサポート

Dairin
詳しくは WEB へ

先着��社まで
お気軽にどうぞ！オンライン

 会議対応

漫画の続きはこちらから！


